Réf : 0203

Maitriser ledroit des contrats inter nationaux

Population :
- Toutes personnes amenées a
négocier ou suivre un contrat
international.

hjectifs
Identifier les pieges et comprendre les contraintes des contrats
internationaux pour bien les négocier

Programme:

Comprendreles clauses principales des contrats inter nationaux
Les clauses : de pénalités, de responsabilités, de paiement, de
réglement des litiges, d’' imprévision

Cas pratiques et travail sur des clauses contractuelles réelles
Identifier les pieges et risques des contrats inter nationaux
Etude des principaux contrats utilisés al’inter national

Contrats de prestations de services, de vente, d’ achats, de
coopération, de transfert de technologies

Modéles types distribués et commentés

La protection desintéréts des sociétés al’inter national

L es différentes for mes de développement al’inter national
Influence de la culture sur ledroit international et sur la maniére
de négocier des contr ats inter nationaux

Péri ode :

A dét erm ner

Dur ée :

03 jours

Ani mat eur ('s)

Ni veau d’ Et ude Fonction Cccupée




