Réef : 0502

Réussir une négociation d’achat en situation difficile

Popul ation :
- Responsables e membres des
services achats.

hjectifs

- Acquérir les outils et mé&hodes permettant de mener abien des
négociations difficiles

- Résister alapression des vendeurs en situation critique

Programe : Analyser |la situation globale et les enjeux de la négociation
Faire un autodiagnostic de ses atouts et difficultés en situation de
négociation difficile
Préparer sastratégie et le scénario de la négociation
Affirmer ses capacités a argumenter et & convaincre
Sortir d’une situation difficile, gérer lestensions
Péri ode : A déterm ner
Dur ée 02 jours
Ani mat eur ('s) Ni veau d’ Et ude Fonction Cccupée




