Ref : 2008

Comment malitriser sesréglementsal’international

Popul ation :

- Personnels administratifs,
commerciaux ou financiers des
services internationaux.

hjectifs
Connditre les différents moyens de réglement pour les achats ou
ventes al’internationa afin d'en éviter les pieges

Pr ograme :

Laplace et I’articulation des conditions de paiement dans les
contr ats inter nationaux
Qud est le montant dG ?
*Référence au contrat de vente : incoterms
*Lanature delavente: au départ, al’arrivée
Quand le paiement doit-il avoir lieu ?
*|_es termes de paiement
*|es garanties croisees
Comment le paiement peut —i| ére sécurisé ?
*Clauses permettant de retarder le transfert de propriété
*Clauses permettant de mettre les risques dela marchandise ala
charge de I’ acheteur
*|erapport de force entre les parties commerciales
L’ étude des divers modes de paiement
L e non-paiement
La couverture par |’ assurance-crédit
Lerecouvrement al’amiable
L es recouvrements contenti eux

Péri ode :

A dét erm ner

Dur ée

04 jours

Ani mat eur ('s)

Ni veau d’ Et ude Fonction Cccupée




